Оказание услуг по позициям, которых нет в договоре
1. Если это возможно она добавляется доп.соглашение, и вноситься в спецификацию
2. Если внести не возможно, то оказание услуг осуществляется по прайсовым ценам, а выставляется на оплату те позиции что есть в договоре в 1С, меняется номенклатура, на ту что клиент может оплатить, цена либо прайс по той что сделали = та что есть в договоре, или отыгрываем количеством, ставим 2-3-4-5-6 услуг тех что есть вдлоговоре, что бы перекрыть то что сделано по факту, бывают и переплаты и недостачи.
То есть если позиции нет в условиях договора, а клиент её отдаёт, то а) восстанавливаем по прайсу б) просим скидку и делаем со скидкой, но выставляем по поз-ям что есть в договоре (близкими по сумме) в) отказываем в выполнении услуг

Пример – Обуховский завод

Глоссарий
1. "НМЦК -начальная максимальная цена контракта" / "Сумма лотов из документации" (если несколько лотов)
Сумма, которая является суммой всех лотов (из документации).
2. "Сумма обеспечения заявки"
3. "Сумма обеспечения контракта" 
Сумма обеспечения контракта по каждому лоту
4. "Сумма конкурсной заявки" - наше предложение 
5. "Сумма нашей заявки по лоту" - по каждому лоту (если лотов несколько)
6. "Сумма выигрыша (по сумме лотов)" - по тендеру
7. "Сумма выигрыша" - лот
8. "Сумма снижения" 
"НМЦК"  минус "Сумма выигрыша (по сумме лотов)"
