Вопросы для согласования ДХ по тендерному процессу (после комментариев Осяева Павла).

1. О.П.:  Дать доступ Руководителю ТО для корректировки цен после их согласования Коммерческим директором, в случае «если снижения не достаточно, или с клиентом есть иные договорённости. О нюансах договорённостей может знать только ответственный сотрудник за клиента, тот что вёл переговоры. Соответственно, может ещё раз быть скорректирован прайс, но только ответственным лицом, по результатам обсуждения». 
Комментарий ДХ: Повторное согласование у КД или ГД!
2. О.П.: Дать доступ Руководителю ТО на перевод Лота ТРТ из статуса Отклонен в Цены введены.  В случае, если Руководитель ОЗ или руководитель ОРТ решили, что участие в лоте нецелесообразно «предусмотреть функцию «корректировки» ответственным сотрудником, возможно есть договорённости или привлечение субподряда.»
Комментарий ДХ: На согласование с ГД и КД
3. О.П.: Сделать возможность учитывать курс валют при расчете цен на позиции.
Carabi: Предполагалось, что регулировка цен на позиции лота будет производиться Коммерческим директором при заполнении следующих полей в лоте:

· «Скорректировать цену на услуги %»; 

· «Скорректировать цену на оригинал %»; 

· «Скорректировать цену на ремонт %». 
Чтобы учитывать курс валют можно реализовать автоматическое обновление цен относительно нынешнего курса рубля:

· Цена позиции в прайсе умножается на коэффициент, который вычисляется относительно разницы курса сегодняшнего дня и дня последнего обновления прайса по этой позиции.

Не внесет ли путаницы наличие и одновременная работа двух различных регуляторов цены?
Комментарий ДХ: Я бы сделал оценку общей цены предложения. То есть что то вроде курсовая разница между днем расчета и днем подачи. Что бы в дни резких скачков оценить риски, до публикации, пересчет всего прайса опасен путаницей.
