Тендерный отдел. Выхолит на клиента, принимает участие в конкурсах. После конкурса передает клиента в ОФК
Федеральные клиенты. Либо ОФК разрабатывает клиента, либо на него выходят ОП или Тендерный отдел


Отдел продаж. При желании развивает фед. клиентов и передает региональные филиалы в ОПФК


Отдел по федеральным клиентам. Развивает фед. клиентов, взаимодействует с партнерами, клиентами и другими отделами, ищет партнеров, создает зп, контроль качества развития/сотрудничества, контроль рентабельности, прогноз развития, удовлетворенность партнера
Оператор по качеству. Звонит всем клиентам, чтобы узнать качество обслуживания партнерами (удовлетворенность клиента)

Закупки. Решает вопросы по корпусам, продаже расходки, оборудования и т. д.
Филиалы ВС. Выступают в качестве партнеров при обслуживании федеральных клиентов
Партнеры. Плотно взаимодействуют с ОФК и с технической поддержкой
Отдел договоров. Составляет договоры с новыми партнерами
Коммерческий директор. Общается с партнером насчет франшизы и ВИС
Генеральный директор. Разрешает сложные вопросы при необходимости, утверждает зп
Техническая поддержка. Реагирует на инциденты
Бухгалтерия. Оплачивает зп
Производство. Помогает по техническим вопросам
ОРТ. Помогают в вопросах ремонта
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