1. [bookmark: _GoBack]Спецификации по сделкам (изменение от 09.06.2025)
Для всех спецификаций: Указывается плановая цена контракта с клиентом. Плановая цена контракта с поставщиком, плановая дата отгрузки поставщиком и получения клиентом. Сроки оплаты поставщику и клиентом. (данные от поставщика в идеале подтягивать из проекта договора с поставщиком). 
Спецификации на данном этапе нужно разделить на 5 основных сценариев:
· Поставщик везет сам. Илим везет сам. Отгрузка и доставка включены в стоимость полностью + формируются плановые затраты на: Банковская коммиссия 1% от плановой цены контракта, конвертация 3%, (я предлагаю создать справочник этих затрат, откуда сможет брать информацию спецификация, справочник может администрировать ГД). возврат тары (вначале 0, так как по логике это делает сам поставщик, коректируемое поле до стадии сгласования спецификации), непредвиденные расходы (вначале 0, так как риски минимальны, поле пригодится для дальтнейшей корректировки на стадии создания заявки)
· Везем за границей. Поставщик везет сам пол пути или до определенного места, тогда к варианту 1 добавляется еще стоимость доставки от места передачи до покупателя. Данную информацию знает и вводит Логист у него есть справочник стоимости транспортных компаний. Создаем поле в спецификации доступ на изменение логситу до утверждения.
· С растаможкой. Поставщик везет до таможни. Тогда к варианту 2 добавляется растаможка 3100 за единицу диклорации, за счет исполнителя информацию вносит Логист. Оформление импорта в Европе услуги брокера 150-200 евро всего+импортная таможенная пошлина от 0 до 4,6% справочник (логист до утверждения поле обязательное.)
· С затаможкой. (Лесохимик купил у поставщика , нанял транспортную компанию, заплатил ей, провел затаможку) Поставщик везет до таможни, но затаможка исполнителя и вся остальная дорога тоже за счет исполнителя. К варианту 3 добаявляется затаможка. Затаможка происходит на заводе изготовителя экспортная пошлина тариф справочник, стоимость экспортной диклорации 3100 за штуку, таможенный брокер 9000 рублей за 1 диклорацию (логист).
· Везем сами полностью. Все затраты и этапы доставки за счет исполнителя.
· Отдельный Договор на множество заявок. В спецификации цена продажи, сроки оплаты после выставления счета. Продажа внутри России. Купили на заводе, смешали в Лесохимике, доставили клиенту (Покупки продажи на внутреннем рынке. Лицо - российский резидент (наше). Товар - насыпной груз в мешках по 25 кг. Учетная единица, единица продажи - 1 кг. Покупка и продажа с НДС. Поставщик продает на условиях доставки на наш склад. Покупатели забирают с нашего склада. Склад арендован вместе с сервисом ПРР (фасовка Масолкина). С НДС. Теоретически в будущем могут быть транспортные расходы по покупке и по продаже.
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Ïîñòàâùèê âåçåò ñàì. Èëèì âåçåò ñàì. Îòãðóçêà è äîñòàâêà âêëþ÷åíû â ñòîèìîñòü 


ïîëíîñòüþ + 


ôîðìèðóþòñÿ ïëàíîâûå çàòðàòû íà: 


Áàíêîâñêàÿ êîììèññèÿ
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äëÿ äàëüòíåéøåé êîððåêòèðîâêè íà ñòàäèè ñîçäàíèÿ çàÿâêè)
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ðàñòàìîæêà
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Ïîêóïêè ïðîäàæè íà âíóòðåííåì 
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1.   Спецификации по сделкам (изменение от 09.06.2025)   Для всех спецификаций: Указывается плановая цена контракта с клиентом.  Плановая цена контракта с поставщиком, плановая дата отгрузки поставщиком и  получения клиентом. Сроки оплаты поставщику и клиентом. (данные от  поставщика в идеале подтягивать из проекта   договора с поставщиком).    Спецификации   на данном этапе нужно   разделить на 5 основных сценариев:      Поставщик везет сам. Илим везет сам. Отгрузка и доставка включены в стоимость  полностью +  формируются плановые затраты на:  Банковская коммиссия   1% от  плановой  цены контракта, конвертация 3%, (я предлагаю создать справочник этих  затрат, откуда сможет брать информацию спецификация, справочник может  администрировать ГД). возврат тары (вначале 0, так как по логике это делает сам  поставщик, коректируемое поле до стад ии сгласования спецификации),   непредвиденные расходы   (вначале 0, так как риски минимальны, поле пригодится  для дальтнейшей корректировки на стадии создания заявки)      Везем за границей. Поставщик везет сам пол пути или до определенного места,  тогда к варианту   1 добавляется еще  стоимость   доставки от места передачи до  покупателя . Данную информацию знает и вводит Логист у него есть справочник  стоимости транспортных компаний. Создаем поле в спецификации доступ на  изменение логситу до утверждения.      С растаможкой. По ставщик везет до таможни. Тогда к варианту 2 добавляется  растаможка   3100 за единицу диклорации,   за счет исполнителя   информацию  вносит Логист. Оформление импорта в Европе услуги брокера 150 - 200 евро  всего+импортная таможенная пошлина от 0 до 4,6% справочник   (логист до  утверждения поле обязательное.)      С затаможкой.  (Лесохимик купил у поставщика , нанял транспортную компанию,  заплатил ей, провел затаможку)  Поставщик везет до таможни, но затаможка  исполнителя и вся остальная дорога тоже за счет исполнителя. К ва рианту 3  добаявляется затаможка .  Затаможка происходит на заводе изготовителя   экспортная пошлина тариф справочник, стоимость экспортной диклорации 3100 за  штуку, таможенный брокер 9000 рублей за 1 диклорацию (логист).      Везем сами полностью. Все затраты и эта пы доставки за счет исполнителя.      Отдельный Договор на множество заявок. В спецификации цена продажи, сроки  оплаты после выставления счета. Продажа внутри России. Купили на заводе,  смешали в Лесохимике, доставили клиенту ( Покупки продажи на внутреннем  рынке .   Лицо  -   российский резидент (наше).   Товар  -   насыпной груз в мешках по 25  кг.   Учетная единица, единица продажи  -   1 кг. Покупка и продажа с НДС. Поставщик  продает на условиях доставки на наш склад. Покупатели забирают с нашего  склада.   Склад арендован вместе   с сервисом ПРР   (фасовка Масолкина).  С НДС.   Теоретически в будущем могут быть транспортные расходы по покупке и по  продаже.    

