Коммерческое предложение на настройку и внедрение системы продаж и доставки товаров потребителю для компании Балтик Лайт 


I. Назначение 
Процесс разработки и внедрения подсистемы можно разбить на следующие этапы
1. Продажа и складская логистика
2. Акции и маркетинговая обработка клиентской базы
3. Интеграция офисной системы с интернет магазином

Разрабатываемая система продаж и доставки товара на 1 этапе должна обеспечивать:
1. Формирование клиентской базы и автоматическое определение категории клиента по объему продаж и периодичности заказов
2. Загрузку прайс–листов поставщиков с возможностью добавления изображений и описаний
3. Ценообразование продаваемых товаров – формирование минимальных и рекомендуемых цен клиенту. Рекомендованная цена отображается в прайс-листе компании на период
4. Формирование прайс-листа клиенту по списку выбранных товарных позиций
5. Формирование Заявок, условий оплаты, условий доставки и списка заказываемых товаров. Разрабатывается специальная форма ввода заявки
6. Формирование складов и остатков товара, прием и отгрузка со склада, учет партий
7. Формирование межскладких перемещений для оптимизации доставки товара
8. Формирование счетов и отгрузочных документов
9. Формирование Заказов поставщику по списку заявок и по требованию пополнения склада
10. Отслеживание оплаты и рассылка почтовых уведомлений о долге клиента перед компанией
11. Отслеживание и отметка доставки товара потребителю и закрытие заявки
12. Формирование финансовой и маркетинговой отчетности (Движение денежных средств, ДКЗ, отчет по клиентам)


II. Варианты доставки и оплаты для выбора приемлемых вариантов

Возможные варианты оплаты заказа в зависимости от выбранного способа доставки:









	Тип оплаты
	Предоплата
	Оплата при получении

	Вариант доставки
/
Вариант оплаты
	Интернет эквайринг (банковские карты)
	Электронные деньги (WebMoney, Яндекс-Деньги, QIWI)
	Банковский перевод ДС (безнал, наличные через СБ РФ)
	Наложенный платеж
	Оплата при получении

	Почта России
	+
	+
	+
	+
	-

	EMС
	+
	+
	+
	-
	-

	Курьерская доставка
	+
	+
	+
	-
	+

	Получение в магазине (складе)
	+
	+
	+
	-
	+



+ - работа без интернет магазина
При оплате напрямую БЛ нужны документы(для физ. лиц) – кассовый чек, товарный чек, накладная. Кассовый чек необязателен (см. продажа без кассового чека)
При оплате напрямую БЛ нужны документы(для юр. лиц) – счет, накладная торг12, счет-фактура

III. Описание разрабатываемого экрана Формирование заявки на поставку товаров
Дизайн экрана напоминает экран Заявки на производство и состоит из следующих закладок:
Ввод данных о клиенте (юр. лицо, физ. Лицо, ЧП)
Список заказываемых позиций
Договор (реквизиты, условия доставки и условия оплаты, список выставленных счетов)
Для формирования списка заказываемых позиций формируется дополнительный экран
Формирование списка заказываемых товаров, в котором представлены следующие информационные таблицы:
- Список товаров с фильтром по товарной группе и поиском товара по ID, Артикулу или названию. В списке отображается цена, наличие на конкретном складе, кол-во в закупке для пополнения склада. Возможность множественного выбора товара из списка.
- Список выбранных позиций с информацией по ценам (минимальным и рекомендованным), наличие товара на всех складах и в пути, данных из прайс-листа поставщика. В этом списке редактируется цена и количество каждого товара.





IV.  Порядок проведения работ 

1.  Установка в БД БЛ необходимой функциональности  по продаже. Настройка доступов 
2. Разработка экранных форм для продажи товара
Заказчиком загружаются прайс-листы от поставщика и добавляются картинки и дополнительная информация
3. Настройка механизмов ценообразования товара (с учетом курса валют, прайс-лист на период, минимальные и рекомендованные цены) Заказчиком заполняется матрица ценообразования
4. Настройка договоров, системы выставления счетов 
Заказчиком готовятся шаблоны договоров и шаблоны условия оплаты
Выбираются из списка варианты оплаты и доставки для автоматизации
5. Установка необходимой функциональности для складской логистики
Если склад уже есть Заказчик заполняет складские остатки
6. Установка и настройка складов и партий в складских остатках. Настройка приходных и расходных накладных. Настройка накладных на перемещение.
Заказчиком готовятся список складов по городу и назначению
7. Установка необходимой функциональности для обработки Заказов поставщику и консолидации товарных позиций
Заказчиком готовятся договоры и условия оплаты с поставщиками
8. Установка необходимой функциональности для обработки платежей, расчета долга, рассылка почты должникам. Разработка финансовой отчетности (ДДС, ДКЗ)

V. Сроки и стоимость проекта

Стоимость проекта складывается из следующих составляющих: 
	№
	Наименование работ
	Трудозатраты, раб. дней
	Стоимость, руб., с НДС

	1
	Установка в БД БЛ необходимой функциональности по продаже. Настройка доступов
	5
	32 000

	2
	Разработка экранных форм для продажи товара
	15
	96 000

	3
	Настройка механизмов ценообразования товара

	3
	19 200

	4
	Настройка договоров, системы выставления счетов
	3
	19 200

	5
	Установка необходимой функциональности для складской логистики

	4
	25 600

	6
	Установка и настройка складов и партий в складских остатках. Настройка приходных и расходных накладных. Настройка накладных на перемещение
	5
	32 000

	7
	Формирование отгрузочных документов

	4
	25 600

	8
	Установка необходимой функциональности для обработки Заказов поставщику и консолидации товарных позиций
	3
	19 200

	9
	Установка необходимой функциональности для обработки платежей, расчета долга, рассылка почты должникам. Разработка финансовой отчетности (ДДС, ДКЗ)

	10
	64 000

	
	ИТОГО:
	52
	332 800



Получается
1.1 Этап
-Nom_Edit (закрываем часть вкладок) 5 дней
- перемещения – 2 дня
- отчеты ДКЗ и ДДС. Рассылка – 6 дней
Сумма = 223 800
1.2 Этап
+Nom_Edit (открываем часть вкладок) 
+ перемещения 
+ отчеты ДКЗ и ДДС. Рассылка 
Сумма = 100 000

Часть работ будет выполняется параллельно

[14:24:42] Носиков Денис: читаю, ценник очень уж дольшой, можно что-то сделать? экранные формы 15 дней, мне кажется много.... Надорвусь
[14:34:23] Valery Enikeev: там по корзине много, чтобы был удобный выбор. Ну можно что-то упростить для 1 версии (-5 дней)
Также можно пока без статистики и отчетов ДДС и ДКЗ пункт 9 (-6 дней)
Межскладские перемещения также можно пока исключать (-2 дня)

Т.е. для внедрения на 1 этапе можно вынести ок 100 т. Остальное необходимо, иначе будет чего-то нехватать
[15:15:07] Носиков Денис: Можете запустить без предоплаты? смогу сделать аванс в конце след недели
[15:18:47] Valery Enikeev: ну ок. Мне только тогда нужно расписать более подробно. И для своих тоже.
Также с тобой согласовать дизайн экрана
Т.е. где то с 4-5 сент. получается
[15:19:10] Носиков Денис: ок
[15:21:06] Valery Enikeev: хорошо. я тогда где-то во вторник дизайны пришлю.
Потом уточненный график. Пока пишу внутренний план
Носиков Денис

Т.е. Получается в Итоге

Стоимость проекта складывается из следующих составляющих: 
	№
	Наименование работ
	Трудозатраты, раб. дней
	Стоимость, руб., с НДС

	1
	Установка в БД БЛ необходимой функциональности по продаже. Настройка доступов
	5
	32 000

	2
	Разработка экранных форм для продажи товара
	8
	96 000

	3
	Настройка механизмов ценообразования товара

	2
	19 200

	4
	Настройка договоров, системы выставления счетов
	3
	19 200

	5
	Установка необходимой функциональности для складской логистики

	4
	25 600

	6
	Установка и настройка складов и партий в складских остатках. Настройка приходных и расходных накладных. 
	3
	32 000

	7
	Формирование отгрузочных документов

	4
	25 600

	8
	Установка необходимой функциональности для обработки Заказов поставщику и консолидации товарных позиций
	3
	19 200

	9
	Установка необходимой функциональности для обработки платежей, расчета долга, рассылка почты должникам. 
	4
	32 000

	
	ИТОГО:
	39
	230 400




Предоплата 115 200


